Liberalizacja energetyki. Wybor sprzedawcy. Jace&l$ki - AM PREDA, Ozimek 2008 r.

TPA (z ang. Third Party Access), to zasada pozwedana dosp stron trzecich do rynku
energii, dz¢ki ktorej odbiorca kacowy mae swobodnie wybieta dostawe energii
(wytworee lub parednika), ktéry zaoferuje najlepszery i warunki dostawy. Zakup energii
elektrycznej i jej zaycie jest nierozerwalnie zazane z jej przesytem. Uprawniony odbiorca
koncowy maze jednak zrezygnowea dotychczasowej umowy i zawrzesobno

z dowolnym sprzedawicenergii umow na zakup i ziycie energii elektrycznej, natomiast

z lokalnym zaktadem energetycznym ungava przesyt energii elektryczne;j.

Od 1 lipca 2007 roku wszystkie podmioty i gospotieasdomowe uprawnione $io wyboru
sprzedawcy.

Niestety, proces zmiany sprzedawcy energii w Polsggotyka na przeszkody, ktére nie
pozwalaj na to, by proces ten staé $awinowym.

Najwazniejsz przeszkod zwiazam ze zmiagn sprzedawcy jest brak kampanii informacyjnej,
ktéra pozwolitaby na stworzenie rynku klienta. Ofechzenia sprzedawcow energii do
podwyzszania cen energii wywotane ®rakiem reakcji klienta na niekorzystne zmiany.
Zachowania sprzedawcow w naturalny sposob wykaugysytuacg.

A warto przyjrz€ sie warunkom, ktére stanowpodstaw naszej faktury. Brak optymalizacji
parametrow umownych to d2|aian|e na Wtas;zkoct Lokalny zaktad energetyczny ma

naszej
aktadu
‘ : warto
uporadkowa: nasz umowg z Iokalnym zaktadem energetycznym tym bardziejwybrane
parametry rzutujbezpdrednio na koszty ponoszone przy zakupie enerditgiezne;.

O ile proces wyboru nowego sprzedawcy przez kdiemlywidualnego jest doé przejrzysty,
o tyle dla klienta instytucjonalnego staje siocno skomplikowany.

A jeszcze bardziej skomplikowany staje; slla podmiotow, ktére wyboru sprzedawcy
dokonaj na podstawie przetargu. Podstawowym problememsagfoych w roku ubiegtym
przetargow jest taze niektorzy nie rozrniaja towaru od ustugi — clackupi¢ prad tacznie z
jego dostaw. Niestety, podstagvuwolnienia rynku jest madiwos¢ zakupu tylko towaru — w
tym przypadku energii elektrycznej.

Specyfikacje istotnych warunkow zamowienia przygotwane § w calaci przez
specjalistow od zamowiepublicznych. Brak zrozumieniagyka i pragmatyki energetyki jest
przyczyry wielu niepowodze w realizacji wyboru nowego sprzedawcy. Korzystapnystug
brarzystow, ktérzy pozwal ustrzec si przed bédami.

Zwigksza st aktywna¢ sprzedawcoOw energii. Zaczynamy otrzymywaferty sprzeday
energii. Terminologia i warunki cennikow nig gorownywailne!

A to dopiero pocatek. Wg stanu na dzi€l marca 2008 r. mamy zarejestrowanych ponad 300
podmiotow, ktére maja prawo sprzedawe rynku energi | to nie jest jeszcze koniec.

Wybor najatrakcyjniejszej oferty stajeg gprocesem czasochtonnym i niezmiernie trudnym.
Sprowadzenie go do jednego poroéwnywalnego paramstaje si przyczyr blednej
interpretacji wartéci.

Problemy zaczynajsic pictrzy¢, gdy okazuje si ze zgodnie z prawem mamy prawo wyboru
sprzedawcy dwa razy w roku.

Nie ma co marzg o podpisaniu umowy dtugoterminow&aden sprzedawca w dynamicznie
zmieniapcej sk rzeczywistéci nie podpisze z nami umowy na okreszgly niz jeden rok.




A z naszego punktu widzenia nie ma pevanoczy jest to okres optymalny. Obserwacja
zmian cen podpowiadae optymalnym okresem dla zawarcia umowy jest pakoc

Pada w¢c pytanie. Czy warto?

Rozpktos¢ cen energii elektrycznej w najpopularniejszej fierydla matych isrednich
przedsgbiorstw w styczniu 2008 roku wynosita niewiele pdra%. Zmiany w cennikach cen
energii elektrycznej dokonane w migsi marcu 2008 roku rozgips¢ te powigkszyty do
wielkosci przewyszapcej 18 %.

Dla przedsibiorcy kady nieuzasadniony koszt jest dolegliwy. Dla samduz ktory
zobowhzany jest do racjonalnego wydatkowasi@dkow, kada wartd¢ obnizajaca lub
ograniczajca koszty jest wartgia cenn. Dla skutecznego wyboru warto positkawsie
fachowcami. Sukces odniesie ten, kto trafi w odmolni czas z ogtoszeniem przetargu. W
odpowiednim czasie dokona wyboru na odpowiedni ®kmasu. Zmiana sprzedawcy energii
zaczyna przypomirtagre na gietdzie, gdzie konieczna jest stata obserwagju i préba
przewidzenia zachowia sprzedawcéw. W gr nie wchodz zyski, ale oszezindsci. Z
powodow, o ktérych pisatem wcaeej nie ma mowy o wybraniu oferty, ktoradzie nizsza
od obecnej. Sprzedawcy konsekwentnie podnasny. Maemy wybra oferke najtaisz z
ofert coraz drészych. Ale przyjdzie czasze i to sé zmieni. Powstanie rynek klienta,
powstanie konkurencjadnod sprzedawcow. Energia zacznie téanie
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